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Zum 1. Oktober 2026 ibernimmt Christian Kuncz die Gesamtvertriebsleitung der
Griinbeck AG. Der erfahrene Vertriebsmanager soll nationale und internationale
Aktivitaten steuern, neue Markte erschlieen und das Wachstum im Bereich
Wasseraufbereitung unterstiitzen.



Zum 1. Oktober 2026 verstarkt Christian Kuncz als Gesamtvertriebsleiter das
Fuhrungsteam. (Bild: Fotostudio Seitz, Niirnberg)

Der Wasseraufbereitungsspezialist stellt seine Vertriebsorganisation neu auf: Christian
Kuncz tbernimmt zum 1. Oktober 2026 die Position des Gesamtvertriebsleiters der
Griinbeck AG. In dieser Rolle verantwortet der 39-Jahrige die strategische und operative
Steuerung samtlicher Vertriebsaktivitdten und berichtet direkt an den Vorstand.
Erfahrung in SHK und Geb&udetechnik Kuncz bringt Fihrungserfahrung im Vertrieb
technischer Produkte und Lésungen sowie umfassende Kenntnisse der SHK-Branche
mit. In den vergangenen rund zwei Jahrzehnten war er fir ein international tatiges
Unternehmen der SHK- und Gebé&udetechnikbranche in verschiedenen nationalen und
internationalen Fihrungspositionen tatig. Dort verantwortete er grof3e
Vertriebsorganisationen und entwickelte Wachstums- und Vertriebsstrategien. Zu seinen
Schwerpunkten gehdrten die internationale Geschéaftsentwicklung, die Erschlieung
neuer Markte und Geschéftsfelder, der Ausbau von Marktanteilen sowie die Fiihrung



und Weiterentwicklung von Vertriebsteams. Christian Kuncz sagt zu seinem
bevorstehenden Start: »Grunbeck steht fur Innovation, Qualitat und nachhaltige
Lésungen rund um das Thema Wasser. Ich freue mich sehr darauf, zusammen mit
meinen Kolleginnen und Kollegen die erfolgreiche Entwicklung des Unternehmens
weiter voranzutreiben. Entscheidend ist fir mich dabei, nah am Markt und an unseren
Kunden zu sein, bestehende Partnerschaften auszubauen, weiterzuentwickeln und
gleichzeitig neue Markte und Potenziale zu erschlielen. So wollen wir gemeinsam
nachhaltig wachsen und die starke Marktposition von Griinbeck weiter festigen.«
Direkte Berichtslinie an den Vorstand Der Vorstand bewertet die Berufung als Schritt
zur weiteren Umsetzung der Wachstumsstrategie. Dr. Glinter Stoll betont: »Mit Christian
Kuncz gewinnen wir einen erfahrenen Vertriebsmanager, der sowohl strategische
Kompetenz als auch ausgepragte Fihrungserfahrung mitbringt. Seine langjahrige
Expertise in anspruchsvollen Vertriebsorganisationen wird uns dabei untersttitzen,
unsere Wachstumsstrategie konsequent umzusetzen, neue Chancen in unseren
Markten zu nutzen und unsere Position als fiihrender Anbieter von Lésungen fur die
Wasseraufbereitung weiter zu stérken.« Fokus auf Markt- und Kundenanforderungen
Mit der Berufung komplettiert das Unternehmen sein Fiihrungsteam und setzt zugleich
ein Zeichen fiir die Fortsetzung seines Wachstumskurses. Kuncz' Erfahrung und sein
vertriebsorientierter Blick auf Markt- und Kundenanforderungen sollen Impulse fiir die
weitere Entwicklung liefern. Laut Unternehmensangaben arbeiten dort rund 770
Experten; der Jahresumsatz liegt derzeit bei rund 165 Mio. Euro.
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